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آنلایــنبرگــزار جلســاتبــهصــورتزنــده،تعاملــیو
پیــشضبــطشــده میشــودوبــهصــورتویدئــواز
بــه کلاسدانشــجویانمیتواننــد طــی نیســت،در
بحثهــا صــورتصوتــییــامتنــیســوالبپرســندودر

مشــارکتداشــتهباشــند.
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این سوال طی سال های اخیر همیشه دغدغه من بوده:

بازاریابــی و تبلیغــات بــرای ســرمایهگذاری حــد کمتریــن بــا چطــوری
بگیریــم؟ ســازمان بــرای رو درآمــد و ســود بیشتریــن

بــرای دادن جــواب بــه ایــن ســوال مجبــور شــدم چنــد ســال درس بخونــم، هــزاران ســاعت 

بیــرون از دانشــگاه مطالعــه کنــم و مهم تــر این کــه چنــد ده میلیــارد تومان پــول در تبلیغات 

بازارایابــی شــرکت هام آزمــون و خطــا کنــم تــا بتونــم بــه جواب هایــی بــرای ســوال بــالا 

برســم.

ایندورهمنمیخواهمجواباینسوالبالاروبهشمایاد در

بدم.

در ایــن دوره نــه تنهــا بــه جــواب ایــن ســوال رو یــاد می گیریــم بلکــه یــاد 

ــم و  ــداد کنی ــه اع ــل ب ــواب رو تبدی ــوال و ج ــن س ــوری ای ــم چط می گیری

دقیقــا انــدازه ش بگیریــم.

اگــر دنبــال پیــدا کــردن شــغل یــا گرفتــن ارتقــای شــغلی در گــروه شــغلی بازاریابــی و 

فــروش هســتید، بلــد بــودن جــواب ســوال بــالا و بلــد بــودن نمایــش عــددی اون یــه کاری 

می کنــه کــه کارفرماهــا عاشــق شــما بشــن، چــون شــما مســتقیما داریــد بــه شــرکت ســود می رســونید و اون رو 

رشــد می دیــد.

اگــه هــم خودتــون صاحــب کســب و کار و کارفرمــا هســتید کــه جــواب ایــن ســوال مســتقیم بــه شــما ســود خالص 

می رســونه.

هدفدوره

محمدمهدی
بصیــــر پــــــــــور
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غ التحصیلان این دوره می توانند مشاغل زیر را بگیرند یا در ارتقا پیدا کنند: فار

فــروش بازاریابــی/مدیــر مدیــر

دیجیتــالمارکتینــگ مدیــر

متخصــصپرفورمنــسمارکتینــگ

متخصــصطراحــیکمپینهــایبازاریابــی

متخصــصبازاریابــیدادهمحــور

متخصــصارشــدبازاریابــیدیجیتالــر

توســعهکســبوکار مدیر

یا برای کسب و کار یا استارت آپ خودشان مسیر بازاریابی 
اصولی را طراحی و اجرا کنند.

ابزارها که در این دوره آموزش داده می شود و مورد استفاده قرار می گیرد:

Python

PowerBI

Googleoptimize

مخاطبیندوره

Hotjar

GoogleAnalytics
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دانشبازاریابیدارد؟ در سوال:دورهپیشنیاز

جــواب: دوره هیــچ پیش نیــازی نــدارد، فقــط بعضــی از مبانــی و مفاهیــم بازاریابــی در جلســه صفــر تشــریح می شــود 

کــه بــرای افــرادی کــه در ایــن زمینــه مطالعــه و تجربــه دارنــد برایشــان تکــراری اســت کــه می تواننــد جلســه صفــر را 

شــرکت نکننــد و از جلســه یــک حضــور پیــدا کننــد، ولــی طبیعتــا هرقــدر تجربــه پیشــینی بیش تــر داشــته باشــید 

ــد. ــری از کلاس می بری ــره  بیش ت به

و برنامهنویســیپایتــون در دانــش در دورهپیشنیــاز ســوال:

دارد؟ نرمافزارهــا  ســایر

جواب: خیر، مبانی لازم در خود دوره آموزش داده می شــود، ولی آشــنایی 

ســطح متوســط با دنیای کامپیوتر و اینترنت لازم است.

PowerBIابزارهــایدورهماننــدپایتــونو غالتحصیــلاندر پایــاندورهفــار ســوال:در

مســلطخواهنــدبــود؟ چقــدر

غ التحصیــلان بــه مرحلــه پیشــرفته در ایــن  جــواب: ایــن دوره آمــوزش علــم داده، یــا هــوش تجــاری نیســت و فار

ابزارهــا نمی رســند، و در حــد متوســط بــرای طراحــی و پیاده ســازی کاربردهــای این هــا در بازاریابــی و فــروش یــاد 

می گیرنــد.

پیشنیازهایدوره
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       آشنایی اولیه و مواجهه صحیح با دنیای تئوری ها و ابزارهای بازاریابی 

 Market Positioning موضع یابی در بازاریابی        

Targeting و Market Segmentation بخش بندی بازار       

روش های کلاسیک + مطالعه موردی  

روش های داده محور + مطالعه موردی  

نقش تئوری راجرز در بخش بندی  

تحلیل کوهورت + مطالعه موردی  

       طراحی و توسعه پرسونای مشتری

، مدل درآمدی        ارتباط مدل کسب و کار
        و مزیت های رقابتی با استراتژی های بازاریابی

       قیف بازاریابی و فروش

مفاهیم و کاربردها  

طراحی مراحل قیف فروش  

ارتباط متریک های بازاریابی و قیف  

ارتباط نقشه سفر مشتری و قیف  

استراتژی های بالای قیف، وسط قیف، پایین قیف  

Google Analytics کمی سازی و مصورسازی قیف با استفاده از  

PowerBI کمی سازی و داشبوردسازی قیف با استفاده از  

بهینه سازی قیف فروش  

Sales Pipeline تشخیص لیک های قیف فروش و  

طراحی مارکتینگ پلن و اکشن پلن با استفاده از داشبورد قیف بازاریابی  

       متریک ها و KPIهای بازاریابی / کاربردها / نحوه محاسبه / نحوه داشبوردسازی

سنجه های اولیه و ثانویه و ارتباط آن ها با مدل کسب و کار  

CLV / CPL / CAC / CPA/Churn rate / CR/ NPS  /GMV و ...  
PowerBI پیاده سازی متریک ها در داشبورد مدیریتی با استفاده از  

سرفصلهایدوره
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        داشبورد مدیریت بازاریابی و تصمیم گیری داده محور

مفاهیم و مبانی مصورسازی و داشبوردسازی در بازاریابی  

PowerBI مطالعه موردی در  
Google data studio در UseCase  

       نقشه سفر مشتری

طراحی نقشه سفر مشتری  

کمی سازی و مصور سازی نقشه سفر مشتری  

 Path exploration مطالعه موردی  
طراحی و همگام سازی CRM  با نقشه سفر مشتری طراحی شده  

       طراحی و مدیریت کانال های بازاریابی و جذب
آشنایی و طبقه بندی کانال های مختلف جذب  

چارچوب BullsEye برای بهینه سازی کانال ها  
Google Analytics طراحی روش های اندازه گیری بازدهی کانال ها در  

طراحی روش های اندازه گیری بازدهی کانال ها در کسب و کارهای   
آفلاین و سنتی  

       هک رشد و تست های بازاریابی

مبانی موتورهای رشد در کسب و کار  
هک رشد  

چارچوب بازاریابی مبتنی بر آزمایش  
طراحی تست و آزمایش در بازاریابی  

اندازه نمونه و گروه های کنترل در تست های بازاریابی  
پیاده سازی و تفسیر تست های بازاریابی در کسب و کار آفلاین و سنتی  
Google optimize طراحی و پیاده سازی و تفسیر تست های بازاریابی در  

Google Analytics و Hotjar مطالعه موردی تست های بازاریابی در  
Google optimize در A/B testing – Multivariate testing + Usecase  
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       حلقه های بازاریابی

Flywheel و  Marketing loop حلقه های بازاریابی چیست و مبانی طراحی  

وایرال مارکتینگ، حلقه های بازاریابی و متریک های اندازه  گیری و بهبود  

       کمپین های بازاریابی

مبانی و مفاهیم کمپین و ارتباط آن با سایر اجزای بازاریابی  

چگونه کمپین های داده محور طراحی کنیم؟  

اثر انواع کمپین و کانال های جذب در قسمت های مختلف قیف  
و سفر مشتری  

اندازه گیری کمپین های سخت اندازه گیری شونده   

برند و متریک های سنجش برند  

کمپین های 360 درجه و ارکستر بازاریابی  

اشباع کانال های بازاریابی  

در  آن  ارائــه  ترتیــب  و  دوره  ســرفصل های  عناویــن   : تذکــر
ــش و  ــطح دان ــش از دوره س ــی پی ــه ارزیاب ــه ب ــا توج ــد ب ــر ک ه
تجربیــات دانشــجویان ممکــن اســت بنــا به تشــخیص تیم 

اســاتید و مدیــر علمــی دوره تغییــر کنــد.
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علیرضا هرمزی
پرفرمونس مارکتر کانون ایران نوین

جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنید

دوره مدیریــت بازاریابــی داده محــور دکتــر پوربصیــر رو 
خــودم شــرکت کــردم و خیلــی ازش یــاد گرفتــم، الان تــو 
دوره هــای فارســی مــن فقط این دوره رو به کســایی که 
می خــوان بازاریابــی رو کامــل و جامع یاد بگیرن توصیه 

می کنــم، بــه هــر کســی هــم توصیــه کــردم راضــی بــوده.

من بعد از پایان دوره بازاریابی به امریکا مهاجرت 
کــردم، تجربــه شــخصی مــن بعــد از مهاجــرت اینه 
کــه دوره بــا کیفیتــی کــه دکتــر پوربصیــر تدریــس 
می کننــد مشــابهش در امریــکا بیــن 5000 تــا 10.000 
دلار هزینه ش هست، خیلی از reqirementهای 
شــغل های پوزیشــن های مربــوط بــه مارکتینــگ 
رو پوشــش مــی ده، و موضوعاتــی کــه تــو دوره 
ازش صحبــت می شــه در ســطح بین المللــی 
بــه روز هســتند، خلاصــه قــدر دوره ای کــه داریــد 
می گذرونید رو بدونید، چون بعد از مهاجرت هم 
دانشــی کــه به دســت میــاد در بازار شــغلی رقابتی 

امریــکا پــرارزش اســت.

نــــــدا    عــروضی

ســنگین ترین بخــش رزومــه کاری مــن در 
بازاریابــی شــرکت در ایــن دوره بــود، قبــلا 
مشــغول یــاد گرفتــن کلــی ابــزار بــودم، ولــی 
ــزاری رو مزیــت رقابتــی  الان یادگیــری هــر اب
نمی دونــم، چــون تــا ندونــی بازاریابــی چیــه 
نمی تونی از ابزارها به خوبی استفاده کنی.
دکتــر پوربصیــر بــه عنــوان یــه کارآفریــن 
سریالی که کل تجربه موفقیت و شکست 
در کســب و کار داره، بخشــنده ترین فــرد 
باســوادیه کــه تــا الان دیــدم و هرچی بلــده رو 

کامــل بهــت یــاد مــی ده.

مشــاور   و مــدرس  بازاریابی در 
شبکه های اجتماعی جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنید

من استاد تو زندگی زیاد داشتم ولی استادی مثل دکتر 
پوربصیــر کــم داشــتم که هر چیزی ســرکلاس می گفتن 
رو زندگی کردن، مخصوصا مباحث فنی و بیزنسی، این 
دوره زمونــه اکثــرا هرچــی رو نمی تونــن ازش پــول دربیــارن 
می کنــن دوره و درس مــی دن، اشــخاصی مثــل دکتــر 
پوربصیر که بیزنس موفق هستن و هم اون تجربیات 
رو در اختیار بقیه می ذارن خیلی کم هستند، قطعا این 

دوره رو توصیــه می کنــم.

علیرضا  جوانبختی 
جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنیدموسس استارت آپ

علیــــــرضــــا     باوفا 
Business data analyst در امریکا

جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنید

توصیهنامههایایندوره

https://www.linkedin.com/in/nedaaroozi
https://www.linkedin.com/in/alireza-hormozi
https://www.linkedin.com/in/alireza-javanbakhti-1353755a
https://www.linkedin.com/in/alireza-bavafa-b850a6156/
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مهسا   فراهانی
مدیر محصول دیــــــجی کــــــــــــالا 
مدیر محصول بهسازان ملت

جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنید

اســتاد پوربصیــر، به لحاظ حرفــه ای فردی کار آزمــوده و 
دقیق هســتند…با قاطعیت می تونم بگم به شــدت 
اثربخــش و مســلط در مباحثــی هســتند کــه تدریــس 
مــی کنند…ازشــون بابــت تمــام فرصــت هــای آموزشــی 
، انتقــال بــی دریــغ دانش و نگرششــون سپاســگزارم.

جنــاب پــور بصیــر، یــک اســتاد بــی نظیــر، 
تکــرار نشــدنی و یــک تجربــه نابــه کــه 
همیشــه بهتریــن ترکیــب از علــم روز و 
تجربه واقعی رو در اختیار دانشجوهاش 
قــرار مــی ده بــه حــدی ایــن دانــش دربــاره 
کســب وکار مفیــد هســت کــه بعــد از 
کلاس ایشون هیچ بهونه ای برای تعلل 
و تــرس نداریــد کافیــه اراده کنیــد و در 
مسیر پیشرفت و توســعه ای که براتون 

ترســیم مــی کنــه حرکــت کنیــد.

مهسا     بـــــــــرهانی 

کار  باهــم  کــه  زمانــی  در  هــم  شــخصا 
میکردیم بسیار از آقای پوربصیر در زمینه 
کسب و کار و بازاریابی یاد گرفتم و هم در 
ســالهای بعــدش که دانشــجوی ایشــون 
بودم و حتی بعد از مهاجرتم. همیشــه با 
برنامــه، همیشــه up-to-date، همیشــه 
مشــتاق یادگیــری و پیشــرفت و آمــوزش 

بــه دیگــران. 
دوره ی ایشــون در بازاریابــی قطعــا بــرای 

ــت. ــد اس ــیار مفی ــما بس ش

مدیر بازرگانی در شرکت     RSL   کانادا

جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنید

با توجه به حجم بالای داده ها در حوزه مارکتینگ و لزوم 
تصمیم گیــری داده محــور بــرای عملکــرد بهتــر، بازاریابی 

داده محــور بیــش از پیــش اهمیت پیــدا کرده اســت.
بهینه ســازی فرآیندهای بیزینــس و بازاریابــی داده محور 
نیازمنــد تجربیاتی هســت کــه با توجه به شــناختی کــه از 
دکتر پوربصیر، ســوابق و تجربیــات ایشــان دارم آمــوزش 

ایشــان را پیشــنهاد می کنم.

مجید  حسینی
جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنیدمدیر پرفورمنس مارکتینگ تپسل

امین  شمسایی
MBA بازاریابی دانشگاه علامه

جهتمشاهدهصفحهلینکدینکلیککنید

http://https://www.linkedin.com/in/farahani-mahsa/
https://www.linkedin.com/in/mahsa-borhani/
http://https://www.linkedin.com/in/majidhosseinis/
https://www.linkedin.com/in/amin-shamsai-3185101ba/
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اینجاکلیککنیدبرایمشاهدهدورهآموزشیوثبتنام

https://tihe.ac.ir/product/data-driven-marketing/
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